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Capacidades Profesionales:
Poseo experiencia en el área de ventas y comercialización, llevar control de ordenes de compra, asesoramiento telefónico a los clientes, Excelentes gestiones de cobranzas, generar nuevos clientes y llevar adelante toda la gestión del proceso de venta. Armar propuestas técnico-comerciales. Elaboración de informes de gestión. Resolución de eventuales problemas. carga de facturas al sistema, Habilidad y manejo de las relaciones interpersonales, gerente de agrotienda, abrir y cerrar local. Manejo de personal, trabajo administrativos y manejo del recurso financiero. Excelente dominio del paquete office, internet, Outlook exprés y diversas herramientas wbmails, organizada/ordenada/metodica - Proactiva
Experiencia
      PRODUCTOR AGROPECUARIO INDEPENDIENTE                               May 2004 –Mar 2014
Cereales y oleaginosas.

Toma de decisiones, prepara y procesa muestras agropecuarias. Siembra, cultiva y conserva productos agrícolas en general, Recolecta, organiza y lleva el control de muestras para experimentos y/o ensayos. Efectúa la preparación y conservación de suelos. Efectúa el mantenimiento de implementos agropecuarios. Organiza, traslada y monta equipos y materiales necesarios para los ensayos agropecuarios. Orienta técnicamente a usuarios en la realización de trabajos agropecuarios. Elabora cuadros y gráficos relacionados con el área. Prepara y mantiene viveros. Participa en la selección de semillas, proceso de germinación y selección de especies vegetativa. Lleva registro y control de reproducción y cría de ganado. Cumple con las normas y procedimientos en materia de seguridad integral, establecidos por la organización. Mantiene en orden equipo y sitio de trabajo, solucionando cualquier anomalía.
	Algodones Del Orinoco (Agro-Industrial)

Ingeniero de Cultivo - Ingeniero de Proyecto de Planta de Alimentos Balanceados Para Animales.- Comercialización 
	 Abr 2011 –Dic2012 


Llevar a cabo el ciclo de siembra de superficie de algodón para la producción de la empresa, todo el proceso desde la selección de la tierra hasta la cosecha y acopio. Coordinar procesos de capacitación. Realizar ponencias.2012- 2013- desde 2013 a 2015 INGENIERO DE PLANTA ABA (alimentación balanceada para animales). Llevar a cabo los procesos de procura y compra internacional de equipos para la planta, realizar presentaciones de cotizaciones de presupuesto al director general, realizar prospecciones de compra, presentación de ofertas, análisis de cumplimiento de objetivos, presentación de informe de gestión o report, planificar agenda de visitas con oferentes internacionales, búsqueda vía web de información para apoyar toma de decisiones, dimensionamiento de obras civiles, ubicar y contratar mediante licitación proveedores de materia prima, análisis de los procesos ofertados vs solicitados, Desarrollar, análisis de precios de equipos y componentes, visualizar nichos de mercado. Desarrollar, gestionar y fidelizar la cartera de clientes, Realizar evaluaciones financieras para dar soporte al desarrollo de nuevos procesos, Habilidades y manejo de las relaciones interpersonales internas y externas. Interactuar con diferentes áreas a fin de lograr los objetivos propuestos.
	Banco de Venezuela. (Banca/ Finanzas)
Ejecutivo de Cuentas - Ventas
	        Abr 2010 - Feb 2011



Realización de análisis de créditos agropecuarios que incluyen levantamiento de la información técnica a nivel de campo, colocar diferentes productos activos y pasivos. Elaboración de informes de inspección, supervisión tanto al sector agropecuario, como agroindustrial, que incluyen avaluó de propiedades agrícolas, análisis vertical y horizontal de estados financieros, análisis de perfil de la solicitud del cliente. Identificar nuevas oportunidades de negocio en Banca, sector financiero, Planificar visitas a clientes actuales o potenciales. Comercialización de los productos del banco para PYMES, corporativa y comercial. Crosseling de cartera. Fuerte  orientación al cliente. Manejo de venta de productos intangibles. 

	Agropatria C.A. (Agro-Industrial)                                                              Ago 2008 – Feb 2011
Gerente de Tienda
Supervisión y gerenciamiento de las distintas áreas que conforman la Tienda. Marcada vocación de servicio y perfil comercial. Aptitud de liderazgo para organizar el trabajo en equipo y alto grado de análisis, planeamiento, capacidad de gestión y procedimiento. Abrir y cerrar la tienda, cumplir y superar los objetivos del negocio, apoyo a la gestión de los Gerentes de Salón y  los equipo de Ventas. Guiar al equipo para garantizar el correcto funcionamiento de la sucursal. Manejo de recurso humano y financiero, Controlar y manejar el stock de productos, materiales, implementos, maquinarias y equipos. Atención y asesoramiento a clientes.

	

	BANCO BANESCO (Banca/Finanzas
Ejecutivo de Cuentas Banesco - Ventas
	Jul 2007 - Jun 2008

	Responsabilidades en las áreas administrativas y de negocios, que incluye: Coordinar el procesamiento y presentación de las estadísticas. Seguimiento y análisis de la cartera de créditos agropecuarios. Realización de estudios sectoriales de los diferentes rubros. Desarrollar e incrementar la cartera de clientes y el volumen de negocio. Estrategias para el incremento de recursos gestionados y ventas cruzadas a los clientes, mejorar la rentabilidad de la cartera. Apoyo a la red de oficinas en la generación y promoción de negocios agropecuarios, planificando y ejecutando visitas a clientes actuales y potenciales, así como también jornadas agropecuarias con grupos de productores, con el fin de promover productos de financiamiento agropecuario. Colocar los diferentes productos activos, pasivos, transaccionales, de tesorería y mercado de capitales Elaboración de planes de inversión, flujos de cajas proyectados, análisis vertical y horizontal de estados financieros. Ofrecer seguros a los bienes de clientes, análisis y evaluación de los riesgos asociados a los seguros.
 


 ESTUDIOS
	BOLPRIAVEN
CORREDOR DE BOLSA AGRICOLA
	     Feb 2006 - Ene 2007


	Agronegocios -Ventas


	Universidad Central de Venezuela
INGENIERO AGRONOMO MENCION DESARROLLO RURAL. AGRONEGOCIOS. Universitario Promedio 8,5
POSGRADO DE ECONOMIA AGRICOLA. UNIVERSIDAD CENTRAL DE VENEZUELA  – SIN CULMINAR
	      Ene 1996 - May 2004



Preferencias Salariales: Salario neto: 15.000 o más por mes.
CONOCIMIENTOS:
Venta de Productos Omnilife 
	Inglés: Escrito Intermedio - Inglés: Oral Intermedio. Italiano: Escrito y oral intermedio  

	SAP - SAP R/3 SD –Ventas. Manejo todos los programas en ambiente OFFICE. y herramientas web Herramientas Graficas.

	


Referencias:
Katiusca Pacheco: 1133608833
