Carlos Héctor Gaviña
Calle 306 nro.840
(1886) Ranelagh - Buenos Aires - Argentina

(011) 4258-3907/ (15) 5346-6858
Gav.carlos@hotmail.com
PERFIL PROFESIONAL

· Amplia experiencia gerencial,con elevados conocimientos en gestión, desarrollo comercial y estudio de nuevos mercados, adquirida en compañías multinacionales y nacionales(pyme)
· Elaboración y seguimiento de redes de contactos para la comercialización y administración de productos.
· Amplia experiencia en la supervisión, conducción, capacitación y formación de personal con orientación comercial adquirida en importantes empresas multinacionales, líderes en sus mercados.

· Control y análisis de desvíos de presupuestos. Implementación de planes de incentivos y motivación para el personal a cargo.

· Reclutamiento y selección de personal.
· Uso de herramientas informáticas actuales, nivel comunicacional en inglés.

FORTALEZAS

· Actitud pro-activa

· Gran capacidad de relaciones interpersonales

· Adaptabilidad a los cambios

· Orientación en eficiencia operativa
· Elevado nivel de comunicación

LOGROS

· Implementé un sistema de asesoramiento personalizado para la adquisición de fideicomisos bancarios inmobiliarios.
· Alcancé niveles de venta en seguros de vida y retiro que me permitieron asistir a un Congreso Internacional en Venecia, Italia (2004)
· Superé los objetivos de ventas en una compañía multinacional de Seguros de Vida a lo largo de tres años, lo que significó adquirir una categoría distintiva dentro de la red comercial. (Agente Senior)
· Aumenté 200% la cartera de clientes como representante de venta de una metalúrgica en el trascurso de 18 meses.
· Capacité y desarrollé personal de venta obteniendo sólidos equipos con fuertes conceptos de autogestión del negocio.

TRAYECTORIA LABORAL
JARDIN DEL PILAR S.A                                                                      2012
Supervisor comercial
SERVICIO DE VIANDAS EMPRESARIALES                                       2009/2011
Gerente comercial
ACTIVIDAD INDEPENDIENTE  





2005/2008
Fideicomisos Privados y Bancarios
Estudio de Mercados / Administración General de Proyectos
GM CONSULTING


  




2002/2005
Seguros de Vida / Seguros de Retiro
Gerente Administrativo / Comercial
ING INSURANCE ARGENTINA  





1997/2001
Cía. Holandesa de Seguros de Vida con Capitalización

Supervisor Comercial Senior 

Asesor Profesional Senior de Seguros de Vida 

JOWIL METALURGICA
 





1992/1996
Industria Metalúrgica 

Representante de Ventas
FORMACIÓN ACADÉMICA

Administración de empresas

Universidad Católica de Salta (1° año) Capital Federal - Argentina (1999/2000)

FORMACIÓN COMPLEMENTARIA

mcv consultores –liderazgo(Agosto 2009)
Iniciación del Fideicomiso 

Banco Nación (2005)

Programa Integral hacia la calidad total.Fundación Osde(2004)
El Rol del jefe 

ING Insurance Argentina  (Agosto 2003)

Sun tzu y el arte de los negocios 

ING Insurance Argentina  ( Julio 2002)

El marketing en el Mundo actual.Malcom Mcdonald(1999)

Diferenciación a través del servicio al cliente.Jacques Horovitz(1998)

Seminario: Comercio Internacional-Tradings

Fundación Banco de Boston (Marzo 1996) 

Seminario: Oportunidades y Riesgos del Mercosur 

Fundación de las Américas (Mayo 1992)

Otros datos:Argentino,casado,2,hijos,movilidad propia.Dni 16.901.189

