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Datos personales

Juan Antonio Altamirano

DNI 16743168

Lugar y fecha de nacimiento: Córdoba 27-07-1963

Estado Civil: casado

Domicilio Particular: Crisólogo Oliva 3616 – Bo. Alto Alberdi – Cba

TE particular – 0351-4880895 / 0351-155599778

Formación

Secundario: Esc. J. M. Paz – título: Bachiller Nacional

Universitario: Universidad Nac. de Córdoba: Colegio Manuel Belgrano – título Licenciatura en Administración de Cooperativas y Mutuales 
Capacitación
Cursos de computación (Excel y Work)

Internet – Lotus
Congresos en Cooperativismo – A.P.A.S. (Seguros)
Experiencia Laboral
Olam Coop de Seguros Ltda.: Desde Agosto de 1983 hasta Diciembre de 1992. Al ser una de la Cías denominadas “chicas” desarrollaba diversas tareas (cobranzas, stros. Producción, etc).

Inca Seguros: desde 1993 hasta Enero de 1997. Me desempeñé en sector producción donde me especialicé en cotizaciones. La función que realicé me enriqueció en conoci-

mientos de tarifas y contactos con productores de ésta capital, interior y provincias veci-

nas.

Lua Seguros: Desde Febrero de 1997 hasta Diciembre de 1998, Fui encargado de Pro-
ducción. La empresa hasta entonces sólo desarrollaba el rubro ómnibus (transporte de 
Pasajeros y comenzaba con riesgos patrimoniales 

Gral Paz, Coop Seguros: desde enero de 1999 hasta abril de 2000, Encargado de produ-

cción, alcanzando un excelente nivel ya que la coop se transformó en una S.A. y llegó a 

ser la agencia numero 1 del país.

República Seguros: desde mayo 2000. Me desempeñé como ejecutivo de cuentas con li-

cencia de suscripción y uso de firma autorizada. Teniendo un trato permanente con la 

dotación de productores. Desde enero de 2006 Royal & Sunalliance compró la Cía y to-

do su personal pasó a formar parte del staff de dicha empresa.
Seguros Bernardino Rivadavia: desde abril de 2007 hasta abril de 2008, como responsable, siguiendo con el perfil de comercial y atención de productores.
Medicar Work, Desde Abril de 2008 hasta mi desvinculación en Febrero 2011, es una

empresa monorrámica que se dedica a la comercialización exclusivamente de seguro de

Acc. Personales, allí mi función era ser el ejecutivo de cuentas de Cba. (capital e interior), y la tarea era reclutar, asesorar y atender  productores asesores de seguros para fomentar las ventas.

G. B. Asesores: Es un importante brókers del interior pcial. -Rio Cuarto- Desde 2009 
hasta febrero de 2015, mi función: responsable de la Ag. Córdoba, desarrolando la co-

mercialización de seguros, Cías Federal y Agrosalta. Durante la gestión incorporé 25

productores, logrando una excelente producción.

Organización Centro: Es la org. más grande de la pcia. desde Febrero a Abril de 2015,

logré incorporar PAS, pero el formato no se adapta a la comercialización a través de 

productores, ya que circuito está armado para la venta directa. 

Objetivos – intereses

Seguir progresando en mis conocimientos, cumplir con mis expectativas laborales y per

sonales. Ofrezco honestidad, sacrificio y trabajo 

