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Formación académica

Secundario: 1996-1997 Colegio De La Salle (Cap. Fed.), 1998-2000 Colegio Manuel Belgrano (Temperley)

· Actuario: Actualmente elaborando la tesis final.

· Técnico en valuaciones financieras
Experiencia laboral

Diciembre 2012 – Junio 2014| Personal lines –Portfolio Manager

Zurich cía. de seguros | Cerrito 1010 Cap. Fed
· Funciones/ tareas: Portfolio Manager, análisis de business inteligence  de los ramos automotores, combinado familiar, compra protegida y robo en vía pública, confección de tableros de controles periódicos, análisis de cartera propia y de la competencia, posicionamiento de  la marca y comparativo con principales competidores, utilización de herramientas de pricing para detectar nichos de mercado no explotados al máximo aún , detección de desvío de variables respecto de los estimado de manera temprana, reportando al gerente del área, información de gestión de manera constante tanto para Argentina como a la región ( Latam y casa central), evolución de cartera , respaldo para control de implementación a nivel tarifas. Implementación de modelos de scoring, control de scores para estimación del riesgo por tipo de cliente. Analisis de cartera propia y comparación con estándares del mercado. Seguimiento de variables de suscripción y control de implementación y competencia en el marcado de las mismas. Análisis de impactos en el portfolio de la compañía ante cambios del contexto macro y microeconómico. estimación y cálculo de kpis. Capacitación constante a suscriptores, analista de productos y analistas de portfolios sobre formas de eficientizar softwares , tableros de comandos, e informes de gestión. Capacitación a actuarios de pricing sobre modelados de modelos de scoring para calcular correctamente tarifas y su control. Utilización del data warehouse  Cognos y usuario modelo de testeo para el proyecto de implementación a nivel compañía.

junio 2010 – Septiembre 2012| Gerencia técnica

Grupo asegurador La Caja ( La Caja ART) | Fitz Roy 970 Cap. Fed
Funciones/ tareas: Suscripción y cotización técnica de riesgo con especialización en canales Corporativos y grandes cuentas, analista de riesgo, reportando a gerencia técnica y sub gerencia técnica, articulación entre gerencia técnica y gerencia comercial sobre cuentas a incorporar  y retención de clientes vigentes, controles periódicos de resultado en cartera vigente, utilización de información de gestión de manera permanente  para el control del ratio combinado en función de la estrategia de la compañía. Resuscripciones y análisis de cartera vigentes. Presentaciones y confección de informes periódicos de gestión a grandes clientes y grupos económicos. Armados de resultados económicos ( Loss ratio, ratio combinado), capacitación constante a gerencia comercial  sobre políticas de suscripción  y  riesgos a asumir. Análisis, monitoreo y manejo de variables del negocio. Aprobación de tarifas.

Confección de tarifador y mejoramiento del cotizador tomados como  base para la correcta proyección de los riesgos.

Las funciones y tareas mencionadas  fueron y son aportadas a la unidad de negocios de ART y  Responsabilidad Civil empleador. 

Noviembre 2009– Mayo 2010| Consultor actuarial 

Chiltington Sa (consultora del mercado asegurador y reasegurador)| Reconquista 559 Cap. Fed
Funciones/ tareas: Negociación / intermediación en procesos de Run off y Cut off entre Reaseguradores y cedentes, liquidación de pagos de contratos de reaseguros y facultativos, estimación de reservas pendientes , presentación de proyectos para clientes : Pricing para seguros, (segmentación, agrupamiento, armados, confección de tarifas, en búsqueda de depurar carteras, sacar el máximo beneficio de las mismas, y explotar aquellos nichos rentables no aprovechados al máximo por la compañía). Confección y perfeccionamiento de manual y políticas de las compañías. Proyecto de  estimación de reservas. Unificación de información de algunos segmentos del mercado asegurador para la estimación de datos medios del marcado: frecuencias, intensidades, de siniestros, juicios, segmentación por zonas , clientes, entre otros criterios .

Octubre 2005 – Septiembre 2009| Suscripción de riesgos 

CNA ART SA (Aseguradora de riesgo de trabajo) | Lima 339 Cap. Fed.
Funciones/ objetivos: Suscripción y cotización técnica de riesgo, analista de riesgo, reportando a gerencia técnica y a suscripción , articulación entre gerencia técnica y gerencia comercial sobre cuentas a incorporar  y retención de clientes vigentes, control periódicos de resultado en cartera vigente, utilización de información de gestión de manera permanente  para el control , detección y posterior 

puesta en marcha de clientes con mal resultado y puntos de la cartera a mejorar, capacitación constante a gerencia comercial sobre políticas de suscripción  y  riesgos a asumir,  perfeccionamiento  del sistema tomado como base para agilizar el análisis y la suscripción de cuentas,  visitas esporádicas  a clientes nuevos o vigentes para la posible detección de riesgos ocultos, utilización de información de gestión  en búsqueda de  mejora del  resultado  de la compañía. Análisis, monitoreo y manejo de variables del negocio, detección de focos a mejorar, armado y confección de tarifas para grupos económicos y grupos de afinidad, aprobación de tarifas.

       Interacción permanente y constante con las diferentes gerencias y áreas de la cía: legales, siniestros, exámenes médicos, Prevención, sistemas, comercial, finanzas, etc.

        Como tarea complementaria a la de suscripción administré los seguros contratados por la cía.( integral de comercio, todo riesgo operativo, mala praxis individual, mala praxis institucional, D&O, caución directores, accidentes personales, autos, robo, responsabilidad civil, seguro técnico, incendio, entre otros),  negociando costos,  gestionando y negociando tanto los siniestros como sus respectivos recuperos , realizando informes a las diferentes gerencias dependiendo de los centros de costos de cada cobertura, esta misma tarea me permitió tener un conocimiento en las variables que afectan a las coberturas anteriormente mencionadas.

Especialización en cuentas retail o empresas PYMES sin descuidar grandes cuentas.

Mayo 2004 – Octubre 2005 | Ejecutivo de cuentas

Método Publicidad SRL| Montevideo 31 10°Piso Cap. Fed.
Funciones/ tareas: contactar nuevos clientes de manera telefónica  o personal para la realización de avisos publicitarios principalmente gráficos,  mantener clientes actuales, manejo de campañas publicitarias principalmente de empresas Pymes. 

Septiembre de 2003 – Abril 2004 | Ejecutivo de cuentas

CGP SA (Compañía General de Publicidad) | Maipú 459 1°Piso Cap. Fed.

Funciones/tareas: contactar nuevos clientes de manera telefónica  para la realización de avisos publicitarios principalmente gráficos,  mantener clientes vigentes.

Capacitación/ Conocimientos

· “El Arte de la negociación “, curso dictado  en la asociación argentina de compañías de seguros.

· “Credibilidad”, curso de fundamento estadístico dictado por el Actuario Gustavo Grinblat.

· “Rentabilidad en el negocio de ART”  , curso de fundamento técnico dictado por el actuario Gustavo Grinblat 

· “Solvencia II “, curso sobre políticas de solvencia a nivel mundial para cías aseguradoras, dictado  por e actuario Perez Raffo en la Fundación Mapfre

·  “Reservas técnicas, IBNR (métodos e implicancias)”, curso de IBNR y sus diferentes métodos, aplicación  e interpretación de los mismos, curso dictado en la asociación argentina de compañías de seguros por diversos  actuarios del estudio actuarial Melinsky, Pellegrinelli y Asoc.

· Access, curso dictado por la empresa Exo.

·  Excel ( nivel avanzado), dictado en la UBA

· Inglés :conocimientos de nivel intermedio
· Oracle  Discoverer , sistema utilizado para el manejo de base de datos 

· Paquete office: conocimientos y manejo general de sus componentes  de manera cotidiana ( Word, Access, Excel, power point)
· Actualmente soy docente del instituto Zabala  donde dicto clases tanto a nivel secundario como universitario de matemática o estadística.

· Qlik View , confección de informes y presentaciones periódicas , programación basica , sistema utilizado para informes y controles de business inteligence.
· Curos de diseñador de Qlik View

· SQL, programación intemedia.

· Utilización del data warehouse  Cognos y usuario de testeo para el proyecto de implementación a nivel compañía.

· Actualmente estudiando italiano nivel inicial.
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