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EXPERIENCIA PROFESIONAL
BAYER ARGENTINA S.A. 







   
  1996 - Mayo 2014
División: CropScience. Desde 2003 al 2014.
Posición: Responsable Administrativo - Comercial
· A cargo de una cartera de Clientes distribuidores y productores grandes de Environmental Science. De 120 a 250 clientes.
· Montos de facturación entre U$50.000 a U$500.000 anuales.
· Supervisión del cumplimiento de objetivos de venta mensuales de cada cliente/vendedor. Forecast, planificación y análisis de desvíos. Seguimiento personalizado. Comunicación constante.

· Acompañamiento de los clientes para el cierre de venta con algunos de clientes.

· Análisis del potencial de venta del cliente. Gestión de visitas en zona (giras) con el equipo de ventas. Análisis de zona de influencia, local de venta, movimiento del potencial cliente y cartera de clientes. Análisis de generaciones sucesoras. 

· Determinación de posibles montos de ventas.

· Monitoreo de cuentas corrientes de clientes. Plazos de cobro, vencimientos, acuerdos de pago. 

· Gestión de cobranza personalizada. Análisis de situaciones puntuales.

· Diseño de estrategias de ventas y cobranzas. Análisis del cumplimiento de sus objetivos de venta vs. factibilidad de cobranza. 
· Toma de decisión de suspender la cuenta del cliente. Bloqueo.

· Análisis crediticio según balance y manifestación de bienes. Determinación de garantías a solicitarle al cliente.
· Armado del legajo del cliente. Situación impositiva, financiera, referencias.

· Elaboración de resolución crediticia. (Conclusiones)
· Negociación de garantías adicionales a medida del aumento de compra del cliente.

· Seguimiento del cliente diariamente.
· Trabajo en equipo con departamento de Ventas, Ferias y Exposiciones.
· Participación activa en comisiones locales y regionales.

División: Veterinaria. Desde 2000 al 2002

Posición: Responsable Administrativo - Comercial
· A cargo de una cartera de Clientes distribuidores y usuarios finales; 100 clientes.
· Análisis de clientes en previsión contable.

· Monitoreo de cuentas corrientes de clientes. Plazos de cobro, vencimientos, acuerdos de pago. 

· Gestión de cobranza personalizada. Análisis de situaciones puntuales.

· Diseño de estrategias de ventas y cobranzas.

· Análisis de la intencionalidad de pago.

· Análisis crediticio según balance y manifestación de bienes. Determinación de garantías a solicitarle al cliente.

· Armado del legajo del cliente. Situación impositiva, financiera, referencias.

· Elaboración de resolución crediticia. (Conclusiones)

· Negociación de garantías adicionales a medida del aumento de compra del cliente.

· Seguimiento del cliente diariamente.

· Elaboración de reportes de gestión sobre la cartera de clientes y su estado de situación para casa matriz.

División: Agroquímicos. Desde 1996 al 2000
Posición: Asistente de Ventas y Exportación/Importación
· Importación y exportación de activos y productos terminados. 

· Planificación, facturación, seguimiento y coordinación logística.
· Ventas exterior / indent.

· Análisis del presupuesto mensual de cada distribuidor. Forecast. Determinación de desvíos.
· Planificación de ventas al exterior y local. Análisis de desvíos.
· Elaboración de reportes externos e internos. 
NEUMATICOS GOODYEAR S.A.








    1994 a 1995
Posición: Asistente de Producción
· Planificación de producción de cubiertas convencionales y radiales. 

· Gestión de compras al exterior. Elaboración de requerimientos.

· Participación en tráfico. Seguimiento del pedido en tránsito.

· Control de inventarios.

KADIMA TRANSPORTES E TURISMO







    1993 a 1994
Posición: Asistente de Operaciones
· Organización de la distribución de mercadería.
· Elaboración de sistema de control de transportes por medio de lotes de producción.

· Organización del depósito.

· Análisis de los pedidos a entregar. 
FORMACION ACADEMICA
UNIVERSITARIO
Licenciado en Comercialización. Universidad Argentina de la Empresa.
TERCIARIO


Operador de Sistemas Utilitarios y analista programador. IAC. 

ESTUDIOS PRIMARIOS Y SECUNDARIOS
Goethe Schule



      1976-1989

Bachiller Nacional Bilingüe en Ciencias y Humanidades

FORMACION COMPLEMENTARIA

IDIOMAS

· Inglés – Bilingüe.
· Alemán – Nativo.
HERRAMIENTAS INFORMATICAS
· SAP
· Microsoft Office
· Windows
CURSOS Y SEMINARIOS
· Seminario de Técnicas Profesionales de Ventas - Bayer
· Seminario INSIM - Bayer

· Gestión de Costos - Bayer
· BIMS- Bayer International Management Simulation

· Mercadotecnia
INFORMACION ADICIONAL
Fecha de Nacimiento: 8 de Junio de 1971
Estado civil: Casado con hijos.
Disponibilidad: Full time. Viajes al interior del país y al exterior.
Ciudadanía: Argentina / Alemana.
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