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Calle Alvear y R. de EScalada Ciudad de San Jose Entre Rios (con posibilidad de restablecerme donde haga falta)DNI: 29.536.472.Nacionalidad: Argentino .Edad: 32 años.

Fecha de nacimiento: 25 de octubre de 1982.Estado civil: casado

Teléfonos: 03447-15430698 (celular) 03447-15430225  (celular)

E-Mail: lopezvictoranibal25@hotmail.com
Resumen: En julio de 2014 me recibí de APM (visitador médico) matricula CABA APM.29536472, poseo habilidades analíticas, y personalidad fuertemente proactiva. Habilidades para el trabajo en equipo y bajo presión. Posibilidad de reubicación en ciudad que se necesite.
Resumen de capacidades:

Profesionista orientado a la comercialización, atención al cliente, y trato personalizado.
Cuento con amplios conocimientos en marketing, comercialización, mercado farmacéutico, competencia.

Habilidad en negociación y lectura del cliente.

Trabajo en equipo, desarrollo, y capacitador de vendedores.

APM (Visitador Médico) recibido. 
Cursado hasta 5to año de Medicina, conocimientos generales de medicina general y farmacología.
Perito Mercantil (recibido en Comercial D-46 San Jose)
Resumen de habilidades:

Cursado de Medicina hasta 5to año en Universidad Nacional de La Plata.

APM, Visitador Médico, recibido de Universidad Abierta Interamericana. Julio de 2014. MATRICULA CABA. APM.29536472
Experiencia en atención al Público en el rubro venta de intangibles.
Seminario taller, Gestión de ventas del automotor, Grupo Randazzo, La Plata, de la Cámara Argentina de la Mediana Empresa (30-07-2012, 01-08-2012,06-08-2012)

Computación e informática Nivel I, 03-07 de enero de 2000, 40 horas reloj con evaluación aprobada, en Instituto de Psicología Aplicada.

Computación e informática Nivel II, 08-12 de enero de 2000, 40 horas reloj con evaluación aprobada.

Informática:

Conocimientos medios-altos a nivel usuario
Windows 7, XP, Linux.

Procesadores de texto: Word perfect, Microsoft Word.

Hoja de cálculo: Excel, Lotus 123

Bases de datos: Acces.

Internet.

Outlook.

Tango Gestión.

Idiomas: Inglés, Nivel medio oral-escrito. (English Teaching Center)

Poseo carnet de conducir y movilidad propia.

Poseo toda la documentación que acredita mi capacitación arriba mencionada.

Experiencia profesional: 

*American Building. Alvear 1371 San Jose

Encargado de Compras

Desde Febrero del corriente a la actualidad.

Rubro: constructora y carpintería de aluminio

Responsabilidades del puesto:

Compras a proveedores, compra de insumos, y materiales varios.

------------------------------------------------------------------------------------

*-Consumax. Referencia Agustin Bravo Gte de cobranzas 03442-15547295
Desde Octubre de 2014 a Febrero de 2015

Descripción de la empresa: venta y comercialización de intangibles.

Responsabilidades del puesto: 

Vendedor, atención y asesoramiento al cliente y comercios particulares
Creación de promociones de ventas.

Logros del puesto:

Rápido crecimiento dentro de la empresa.
*Bed Collection SA, 44 esq 8, La Plata, desde Marzo de 2013 a Septiembre de 2014.

Descripcion de la empresa: venta y comercialización de colchones, sommiers, muebles, y blanqueria.

Responsabilidades del puesta:
Vendedor, atención personalizada y asesoramiento al cliente.
Logros del puesto:

Rápida inserción en el rubro.

Trabajo en equipo.

Aumento de la cartera de clientes

Incremento en ventas a raiz de la creación de una promoción que nucleo a un nicho de clientes no considerado.

Referencia: 0221-153051456 (Diego Renga, propietario. Encargado)

                    0221 489-5566 (local)

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-Agostino colchones. 12 esq. 63. La Plata, prov. de BsAs. Desde octubre de 2012 a febrero de 2013.

Descripción de la empresa: venta y comercialización de blanquería, sommiers y muebles.

Responsabilidades del puesto:

Vendedor, atención personalizada y asesoramiento al cliente.

Logros del puesto:

Rápida inserción en el rubro.

Trabajo en equipo.

Aumento de la cartera de clientes
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-Randazzo Automotores, 44 y 25, La Plata, prov. de BsAs, desde julio a octubre de 2012.
Descripción de la empresa: venta y comercialización de automotores y utilitarios.

Responsabilidades del puesto:

Vendedor, atención personalizada y asesoramiento al cliente.

Publicidad, y call center del grupo.

-Comercio particular, La Plata, prov. de BsAs, desde enero a julio de 2012

Descripción de la empresa: venta y comercialización de comestibles y golosinas.

Responsabilidades del puesto: 

Ventas, atención personalizada y asesoramiento al cliente.

Educación:

-APM, Visitador Médico, UAI, recibido en julio de 2014, promedio 9.

-Medicina, UNLP, cursado hasta 5to año, promedio 8.

-Ventas y gestión del automotor, CAME, julio-agosto de 2012.

-Ingles, English Teaching Center.

- Computacion.  
-Perito mercantil (recibido en Instituto Comercial D-46, San Jose dto Colon. Entre Rios)
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